
Acquisitie training online en toch persoonlijk! 
Stap voor stap begeleid ik je naar een gestructureerde acquisitie waar je tijdens de 
training al resultaat uit krijgt. 

Voor wie is de training bedoeld? 

• Je bent een ondernemer (letterlijk of figuurlijk) 
• Je vindt het lastig om de telefoon te pakken en een potentiële klant te bellen. 
• Je stapt niet gemakkelijk op iemand af tijdens een borrel of netwerkbijeenkomst. 
• Je weet niet wie de juiste contactpersoon is binnen een bedrijf. 
• Je legt gemakkelijk contacten maar er komt (te) weinig resultaat uit. 
• Je benadert wel potentiële klanten maar na een aantal gesprekken zakt de motivatie. 
• Je komt er niet consequent aan toe om terug te bellen en vervolgens verwatert het. 
• Je vindt het erg irritant als je telefonisch benaderd wordt door een onprofessionele 

callcenter medewerkers met een belscript. 

Het maakt niet uit of: 

• je een wel of geen ervaring hebt met acquisitie 
• je wel of niet commercieel bent ingesteld 
• je al wel of geen klanten hebt 

Voor wie is deze training niet bedoeld? 

• als jouw gesprek bedoeld is om direct te verkopen aan particulieren (telemarketing). 
• als je een webshop hebt voor particulieren. 
• als je niet openstaat voor veranderingen. 
• Als je met hagel wilt schieten in de hoop incidenteel iets te raken. 

Je krijgt toegang tot: 

Online trainingen 

Gedurende 5 weken behandel ik elke maandag een module. Dit gebeurt via een Teams 
meeting en er is ruimte voor interactie zodat het persoonlijk blijft.  

Werkboeken en sjablonen 

Je krijgt toegang tot digitale werkboeken en sjablonen die je helpen om orde en structuur aan 
te brengen. Met deze documenten vergeet je geen enkele stap in het proces en zorg je dat je 
alles in de juiste volgorde doet waardoor de kans op succes zo groot mogelijk is. 

Live vraag- en antwoordsessies 

Elke vrijdag kun je deelnemen aan de live vraag- en antwoordsessies. Deze sessies zijn de 
ideale plek om antwoord te krijgen op je vragen en te leren van andere deelnemers. Ook als je 
geen vragen hebt is het zeer leerzaam om naar de vragen van anderen te luisteren. 

 



1-op-1 afspraken 

Als je er behoefte aan hebt kun je per module een 1-op-1 gesprek met me plannen zodat ik je 
met jouw specifieke situatie kan helpen. Ik vind het belangrijk dat je gemotiveerd blijft, dus 
ook na de training heb je de mogelijkheid om 2 gesprekken in te plannen, zonder kosten 
natuurlijk!!!! 

Wat zou het je waard zijn? 

Door het vele thuiswerken afgelopen jaar is het gebruikelijk geworden om meer telefonisch 
contact te hebben. De agenda’s zijn gevuld met digitale meetings waardoor jouw potentiële 
klant selectief is om een afspraak te plannen. Je hebt dus een 1e contactmoment nodig om het 
vertrouwen te winnen.  

Met deze training investeer je in jezelf en in jouw systemen waardoor je veel effectiever en 
gemotiveerd blijft. De kosten voor deelname bedragen € 795,-- 

Niet goed? Geld terug! 

Heb je de training doorlopen, de methode toegepast, werkboeken ingevuld, deelgenomen aan 
de live sessies en zie je geen resultaat? Dan krijg je je geld terug. 
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